
商业联盟咨询



我们是谁

在当今的商业世界中，
想要尝试销售并取得成
功需要考虑很多因素。

如果你没有很好地营
销，不知道如何取悦
客户，即使你有最好
的产品或服务，也很
可能在和竞争者的角
逐中失败。

中东地区也不例外，在资源丰富的情况下所有的国家都有贸易领域的全球领导者, 这使得世界上最有利可图的贸易集团之一阿拉
伯海湾国家合作委员会成为世界贸易组织之一。海湾重力集团专门从事这一领域——为海湾合作委员会地区的公司提供咨询、
市场咨询和发展计划，并帮助他们快速发展业务。



通过工作积累，我们与不同领
域的人们形成了许多关系：比
如政府实体、银行、电信、房
地产机构、零售业、旅游业和
航空公司，这只是一些我们与
高层和普通职位人员直接接触
的行业和企业。在市场营销领
域，你认识的人可能正是把域，你认识的人可能正是把你
与成功区分开来的合适人选。

我们可以提供最有价值的部
分，即在合适的时间提供正
确的信息。

商业网络
我们的商业顾问具有所有
达成交易所需的必须品质
，并且在实现这一目标的
同时也能区分挑战。可以
难以预测的障碍，是我们
的专长；这是任何旨在繁
荣和发展新业务的关键要
素之一。素之一。

我们知道您寻找的是市场
上最好的，如果我们的声
誉还不能得到您的信任，
也许我们的一些大客户和
关系网可以作为最好的证
明。



我们的做事哲学核心是迅速行动并输送结果 - 避免冗长的讨论和空洞的
承诺是我们在做生意时所坚持的一个准则.

形成想法       关系      联系      介绍

清晰的方法论

    这四个步骤是我们在公共关系和市场营销领域的必须了解的规则。
正如你所看到的，我们为了帮助任何企业而做的第一件事就是塑造这个
想法，换句话说，就是为一个计划创造基础。在市场交易中农没有什么
比在顾客面前建立企业形象更重要的了，或者我们称之为未来的商业伙
伴，我们在几乎所有业务领域都有必要的关系，以促进任何业务的快速
增长。这是我们通往成功的第二步，我们的许多竞争对手并没有像许多
大公司那样拥有我们这样的声誉！之后，我们通过联系曾经的合作伙伴
开始针对新业务宣传我们的客户，从而增加了成功的机会开始针对新业务宣传我们的客户，从而增加了成功的机会

以上三个步骤都与策划有
关，是任何企业的支柱。
最后一步是迄今为止所做
一切的结果。我们将我们
的客户介绍给我们任何相
关的商业伙伴，并帮助他
们在希望传播的领域建立
新的合作伙伴关系。这新的合作伙伴关系。这不
仅节省了时间，而且还提
供了不以课本形式出现的
宝贵经验。没有任何写作
可以帮助你赢得任何具体
的交易，也不能告诉你如
何实现你设定的目标。

我们的专家和我们所有领
域的经验丰富的合作伙伴
可以向你揭示其中的一些
秘密，因为在所有与商业
相关的方面，都存在某种
模式。我们的模式是：说
话前行动，行动前思考。
我们有一个完全透明的我们有一个完全透明的政
策-如果你想有一个有效输
送结果的商业伙伴，那么
我们是你要找的公司。




